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LOGISTIK UND LIGHT INDUSTRIAL

MICRO & STUDENT LIVING

RISIKO PROFIL * Core bis Opportunistic * Core bis Opportunistic e Core-Plus bis Opportunistic * Forward Deals/ Bestandsimmobilien zur Umnutzung,
Projektentwicklungen in Realisierung
INVESTMENTVOLUMEN * Investitionen ab 10 Mio. EUR oder 30 *  Kommunalimmobilien: 5 - 70 Mio. EUR * Einzelinvestitionen zwischen 5 —100 Mio. EUR * Investitionen ab 25 Mio. EUR oder 5.000 m? BGF

Wohneinheiten

e Biroimmobilen: ab 5 Mio. EUR

e Portfolios ab EUR 15 Mio.

MARKTE UND LAGEN

*  Bundesweite GroR-, Mittel- und Schwarmstadte mit
positiven Zukunftsprognosen fir Wirtschaft und
Bevolkerungsentwicklung

* Bundesweite Mittel- und GroRstadte >50.000 Einwohner
mit positiven Zukunftsprognosen fir Wirtschaft- und
Bevolkerungsentwicklung

* Gute bis sehr gute Birolagen sowie etablierte
innenstadtnahe Teilmarkte mit guter Anbindung an den
OPNV und Infrastruktur

* Gut angebundene Logistikstandorte mit direkter Nutzung
der Uberregionalen Verkehrsinfrastruktur

e Bundesweite GroR-, Mittel- und Universitatsstadte mit
positiven Zukunftsprognosen flr Wirtschaft- und
Bevolkerungsentwicklung

* Innenstadtnahe Lage oder trendige, hippe Kiezlage

OBJEKTTYPEN * Projektentwicklungen (Forward Deal, * Blro-/ Verwaltungsgebaude mit der 6ffentlichen Hand als e Gewerbeimmobilien mit Schwerpunkt auf Logistik und Light *  Projektentwicklungen (Forward Deal, Schlisselfertig)
Schlusselfertig) Mieter (z.B. Jobcenter, Rathduser, Amter, Gerichte, Industrial, die den Mindestanforderungen eines Standard- *  Wohnimmobilien in zentralen Innenstadtlagen mit
*  Wohnportfolien Ministerien etc.) Logistikgebdudes entsprechen (Hallenhéhe >5m, GI/GE untergeordnetem Gewerbeanteil (<15%
*  Wohnimmobilien mit untergeordnetem e Blroimmobilien (auch mit untergeordneten anderen , ESG Potential vorhanden, drittverwendungsfahig usw.). Nettomieteinnahmen)
Gewerbeanteil (<15% Nettomieteinnahmen) Nutzungen) e Eigenbestande mit Entwicklungsbedarf e Portfolien
* Wohn- und Geschaftshduser in zentralen Lagen e Blroimmobilien mit Entwicklungsbedarf e Liegenschaften mit Nachverdichtungspotenzial
* Liegenschaften mit Nachverdichtungspotenzialen
OBJEKTBESCHAFFENHEIT * Neubauten mit differenziertem Wohnungsmix und * Bestandsimmobilien mit guten Vermietungsstand als auch * Unabhangig von der Leerstandsrate (jedoch keine *  Neubauten im KfW-40 NH Standard werden bevorzugt
KfW-40 NH Standard werden bevorzugt mit hohen Leerstanden (kein struktureller Leerstand) strukturellen Leerstande) * Bestandsgebaude
e Bestandsimmobilien mit guten Vermietungsstand als * Objekte mit Sanierungs-/ Modernisierungsbedarf méglich e Sanierungs- / Modernisierungsbedarf * Immobilien mit Sanierungs- und Modernisierungsbedarf
auch mit hohen Leerstanden (kein struktureller * Nachverdichtungspotenziale und * Nachverdichtungspotenziale und *  Mietsteigerungspotenzial
Leerstand) Umwidmungsmoglichkeiten Umwidmungsmoglichkeiten
e Sanierungs- und Modernisierungsbedarf *  Mietsteigerungspotenzial * Teilprojektentwicklungen
*  Mietsteigerungspotenzial * Teilprojektentwicklung
SONSTIGES * Belegungshindung, Erbpachtgrundsticke, * Drittverwendungsfahigkeit, funktionale Gebaude, effiziente * Komplexe Finanzierungs- oder Eigentimerstrukturen sind * Pachtvertrage oder Generalmieter, nur mit bonitatsstarken

Sozialbindung, Erhaltungssatzung, Denkmalschutz
und komplexe Finanzierungs- oder
Eigentimerstrukturen sind moglich

e Atypische Projektkonstellationen mit besonderem
Risiko-/ Rendite-Profil sind ebenso denkbar

Grundrisse und Multi-Tenant-Fahigkeit

* Erbpachtgrundstiicke, Denkmalschutz und komplexe
Finanzierungs- oder Eigentimerstrukturen sind moglich

* Atypische Projektkonstellationen mit besonderem Risiko-/
Rendite-Profil sind ebenso denkbar

moglich
* Atypische Projektkonstellationen mit besonderem Risiko-/
Rendite-Profil sind ebenso denkbar

Mietern

*  Komplexe Finanzierungs- oder Eigentimerstrukturen sind
moglich

* Atypische Projektkonstellationen mit besonderem Risiko-/
Rendite-Profil sind ebenso denkbar
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HINWE!S:Soweit Sie nicht selbst Eigentimer sind, bitten wir Sie, mit
Zusendung des Angebotes schriftlich nachzuweisen, dass Sie direkt vom
Eigentimer mit dem Verkauf bzw. mit der Verkaufsvermittlung beauftragt sind.
Die aam2core Immobilien Gruppe weist ausdricklich darauf hin, dass
Maklerangebote ohne diesen Nachweis leider nicht bearbeitet werden kénnen. Wir
machen darauf aufmerksam, dass dieses Ankaufsprofil keinesfalls ein Angebot

zum Abschluss eines Maklervertrags darstellt. Wir betrachten vielmehr jedes Ihrer
schriftlichen  Immobilienangebote  als  Angebot zum  Abschluss  eines
Maklervertrages, der erst durch unsere Annahme im Einzelfall zustande kommt.
Die aam2core Immobilien Gruppe sieht sich ferner nicht verpflichtet, eingegangene
Ankaufsinformationen zurtickzusenden.
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